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EXCELLENCE

FICHA DE INFORMACION

DATOS DEL PRODUCTOR
Clave Productor: | | Identidad | IRTIN | |
Nombre y Apelido | | Edad] | Estadocwvil [ ]
# de generacion como productor (@) decafé: [ | Sexo: [M] | [F] |

Nombre de la Esposa: | | Edad: [ ]
Numero de dependientes [ |  Vaon [ |  Mujer | |

Teléfono: | | Celular: | | Correo | |
No. Cuenta: | | Ahomo [ ] Cheque|[ ]
Banco: | |

DATOS GENERALES DE LA FINCA

Depto. | | Municipio: | |

Aldea: | | Nombre de la Finca: | |

AturadelaFincal  |msam  Coord. UTM: X R4 |

Variedades que Cultiva: | | | | | |

Tipos de Arboles de Sombra: | |

Area Cultivada con Café (Mz) Volumen (qq Oro Verde):

Area de café comercial: |:|mz Volumen de produccion anual: |:|qq 0ro
Area de café especial: |:|mz Volumen de produccion anual: |:|qq 0ro

DATOS DEL LOTE PARTICIPANTE

Tamafio del Lote: | lggoro  Lavado |:| Natural |:|Melado |:|Otro|:|

Variedades de Café del Lote Participante:

Atturade la Finca (msnm) [ ] UTM: X | v |

(Origen del lote de Taza)
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Edad de la finca |:| Periodo de la Cosecha (Meses)| |

El lote que participa proviene de mas de un productor:  Si |:| No |:|
Si es si, favor detalle nombre del productor

Variedad Cantidad qq oro

Certificaciones:

Ninguna| _|Organico | | RFA [ | FAIRTRADE[ |QGRADER[ | Utz [ ]

Otras |

Si clasifica a Semana Internacional, pero no entra en Subasta, le interesa participar como National Winner

si ] N[ ]
Los cafés que no clasifiquen a la siguiente etapa, se enviara un listado via teléfono (WhatsApp) o correo
con las notas de su café. Posteriormente se enviaran los informes individuales de cada muestra.

OTRA INFORMACION IMPORTANTE
Cuéntenos brevemente, como inicio en el negocio del café:

Que hizo para que el lote participante sea especial:

Que ha hecho para mejorar la calidad de su café:
Recoleccion:

Beneficiado:

Secado:

Almacenamiento:

Cuenta con un equipo de beneficiado dentro de su finca: Si |:| No |:|
Si su respuesta es S| describalo, si su respuesta es NO, cuéntenos como y quien preparo el Lote
y describa también la infraestructura .

Que infraestructura utiliza en su procesamiento de su café
Etapa himeda
Convencional |:| Compacto |:| Compacto con fermentacion |:|
Otros
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Etapa de secado

Mecanico |:| Patio|:|Zaranda|:| Secadora domo |:| Plastico |:| Manteado|:|

Fuente de agua para el beneficiado

Pozo |: Rio |:| Nacimeinto |:|Agua proyecto no potable |:|Potable |:|Agua luvia |:|

Qué medio de transporte utiliza para movilizar el café:
Como comercializa su café regularmente:

Ha participado anteriormente en Taza de Excelencia:  Si |:|No |:| Cuantos afios |:|

Clasifico para la Semana Intemacional ~ Si |:|No |:|

Ha asistido alguna feria internacional: ~ Si |:|No |:|
Tiene Usted experiencia en la preparacion de Microlotes:  Si |:|No |:|

Realiza Usted evaluaciones periodicas de la calidad de su café ~ Si |:|No |:|
Si su respuesta fue si, describa brevemente su proceso (como lo hace, con quien lo hace):

Ha realizado contratos con compradores internacionales: ~ Si |:|No |:|
Si su respuesta fue Sl, con quienes y por cuanto tiempo, y como se contacté con ese comprador:

Fue su finca afectada por la roya:  Si |:|No |:|
Actividades que realiza para controlar el hongo:

Realiza alguna actividad especial para conservar el suelo de su finca:

Que otros problemas enfrentan en su finca:

Opcional:  Podria compartimos cuales son sus suefios-metas-objetivos:
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* Adjuntar Cinco (5) Fotografias (Finca, Proceso, Familia, Panoramica, Cultivo, etc..)

HISTORIA:

Descripcion de la finca (Considere las siguientes preguntas)
*i Como se involucra la familia en esta empresa de café especiales? * ; Cual es su trayectoria como productor de café? *; Qué cosas hace
diferente esta nueva generacién para tener un café especial? *; Cuales son los retos con los que se enfrenta para mantenerse como una
familia de produccién de café especial? *¢ En que invertira los ganancias que obtiene de la taza de la excelencia? * ; Qué le motiva a la
familia participar en Taza de la Excelencia? *; Cual sera tu compromiso con el que logre comprar tu café?
(este para la siguiente fase)



